OPORTUNIDADES: El ‘boom’ de la nueva industria cultural
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)15 formas de

Por necesidad o por oportunidad,
todos los emprendedores que
aparecen aqui han encontrado una
nueva forma de pensar sus negocios.
Algunos hasta han reinventado sus
mercados. jCudles de sus ideas puedes
aplicar a tu propia experiencia?

TRAGORA TRADUCCIONES
Diversifica tu oferta de servicios

Esta es una de las formas
de reinvencién que mas
estais siguiendo para
afrontar la crisis. Pero
muchos se van por el
camino mas sencillo,
pensando en lo que saben
hacer, y se pierden buenas
oportunidades. Un ejem-
plo: piensa cémo puede
diversificar una empresa
de traduccién. Obvio:
ampliando a mas lenguas,
jverdad? Las socias de
Tragora Traducciones y
Comunicaciones buscaron
otro camino, mas largo
pero menos explotado. Se
hicieron profesoras online
de traduccién, para lo que
tuvieron que pasar por

un curso de formacion de
formadores online y mar-
keting en redes sociales.

Nuevos clientes

Se embarcaron en el pro-
ceso de cambio hace dos
afos, creando tres lineas
de negocio: traducciones,
formacién sobre traduc-
cién y seminarios sobre
comunicacion. Si antes se
limitaban a clientes cor-
porativos, ahora también

La socias de Tragora,

ofrecen su experiencia
como traductores y co-
municadores a profesio-
nales de los dos campos
(traductores, periodistas,
locutores, etc.), muchos
de ellos profesionales
freelance que trabajan de
forma auténoma, lo que
a su vez les ha llevado a
detectar otra via de ne-
gocio nueva que ya estan
ultimando: cursos online
sobre cdmo darse de alta
como auténomo, cémo
promocionar el negocio
en redes sociales, como
crear una web con poca
inversién... “No hemaos
abandonado el sector

" inicial de traduccidn,

que es nuestra principal

Elena Ferndndez (izqda),

Ana Martin y Pilar Puig.

fuente de ingresos, pero
la formacion online para
traductores nos esta yen-
do muy bien. Se ha hecho
totalmente internacional,
ya que en Internet existe
poca formacién de calidad
para ellos y hay muchos
espafioles en otros paises
interesados en estos
contenidos”, comenta
Elena Fernandez, una de
las socias.

“Nos hemos
especializado en
formacion online
para lraductores y

llegamos a todos los

_espanoles que no
A viven aqui”

“La
autoformacion
es fundamental en
derecho tecnologico.
studia y la
iva cambia
a diario”

La autoformacion
en Nichos
especializados
de Internet
te ayudara a
encontrar salidas
sin competencia
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Busca nichos emergentes

Pablo Fernandez
Burgueiio, licenciado
en derecho, hizo su
reinvencién profesional
en el proceso de crear
su bufete de aboga-
dos. Sabia derecho y
conocia muy bien el
mundo de Internet,
una mezcla poco co-
mun entre su profesion
y decidié orientarse al
derecho tecnoldgico,
un negocio de nicho
con mucho, mucho,
futuro. “Tenemos un
conocimiento extraor-
dinario de lo que es la

tecnologia por dentro.
Eso nos da un valor
ahadido para ofrecer
nuestros servicios,
porque cuando vienen
los informaticos o dise-
fiadores no tienen que
explicarnos lo que van
a hacer desde un punto
de vista técnico. Y con
eso nos adelantamos a
los problemas que les
puedan surgir”, explica.
Aprendizaje diario
Cre6 el bufete con

otros dos socios, tam-
bién abogados, y ellos

mismos se han hecho
su pagina web, su fan
page en Facebook, su
cuenta de Twitter...
“Dedicamos la mitad
de la jornada a tener
presencia en la Red.
Algo fundamental
porque un 60% de
nuestros clientes nos
llegan por la Red”, dice.

Este abogado
autodidacta asegura
que “estar en esta
especialidad te obliga
a estar aprendiendo
continuamente. La

normativa cambia
casi a diario, Internet
es global y hay

que conocer la
normativa de los otros
paises. Ademds, la
tecnologia avanza a
un ritmo increible.

Si a eso le afiades los
conocimientos sobre
derecho que tenemos
que abarcar, codigo
civil, proteccién

de consumidores y
usuarios, derecho
penal, incluso... La
autoformacién en este
sector es fundamental”.

IP INTRUSION

Convierte tu debilidad en tu oportunidad

La debilidad de David
Montero, un emprendedor
de Jerez de la Frontera,

era la localizacion de su
negocio en un lugar remoto
para una especialidad que
aspiraba a atrapar a em-
presas punteras mas que a
negocios de “pueblo”, en el
mejor sentido de la palabra.

La pregunta clave

Si el problema es la ubica-
cién, parece de cajén que la
solucién pase por cambiar
de localidad. Pero Montero
lo miré desde otra optica:
“Necesitabamos ofrecer
servicios no presenciales y
decidimos potenciar el (ni-
€O que teniamos en cartera,
el hacking ético, que estaba
perdido entre toda nuestra

oferta de servicios”.

La oportunidad por la
curiosidad

Montero tiene formacién
empresarial, eso le sirvio
para hacer un andlisis dafo
personal para encontrar su
camino en el proceso de
reinventarse. Tiene también
un perfil muy técnico, pero
la solucién estaba en algo
que no habia estudiado

en la carrera, sino que se
aprende curioseando. “El
hacking ético es un servicio
de auditoria de sequridad
informatica que busca
detectar los puntos vulnera-
bles en las infraestructuras
TIC de las organizaciones.
Basicamente, nos ponemos
en la piel de un atacante

informatico e intentamos
comprometer un sistema

informdtico a través de

Internet”. Al crear la prime-
ra empresa especializada

David Montero,
fundador de
Auditoria
Informatica
iSoluciones, la
primera empresa
de hacking ético
en Espafia.

g

Unicamente en hacking
ético hemos conseguido
diferenciarnos del resto y
los resultados demuestran
que tenfamos razén. Hemos
creado un centro de trabajo
en Montevideo (Uruguay)
para prestar este servicio
también en Sudamérica y
hemos cerrado contratos
con empresas de Estados
Unidos y Hong Kong para
trabajar como subcontra-
tados en estos mercados.

Y todo porque un dia nos
hicimos una pregunta reté-
rica: ;y por qué no yo?

“En cada

y especializarse
en ellas”




